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E un punto d’incontro importante
tra la domanda e I'offerta di immo-
bili, chi desidera acquistare lo potra
fare normalmente vagliando le occa-
sioni che le varie agenzie immobilia-
ri saranno state in grado di recepire
sul mercato ma come al solito attenti
alla qualita delle offerte, gli immobili
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premiati sono sempre
quelli che hanno un
buon rapporto prezzo
qualita.

Le agenzie immobi-
liari si distinguono tra
di loro anche per la
quantita di immobili
che riescono a rece-
pire, ma soprattutto
per la qualita delle
offerte, che devono
essere in linea con i
prezzi di mercato.

Una operazione di
compravendita € ben
riuscita quando il venditore ha realiz-
zato il giusto valore e I'acquirente ha
pagato il prezzo corrente , entrambi
potranno dire di aver fatto un buon
affare, con soddisfazione dell’agente
immobiliare che ha condotto la trat-
tativa.

nenzia vale ’altra?

L'utente deve essere consapevole
che affidandosi ai servizi di una agen-
zia immobiliare avra si un costo finale,
dovra in definitiva pagare un prez-
zo ma non sara un costo da ag-
giungere ai costi bensi una mi-
nor spesa rispetto a quella che il
cliente incontrerebbe se provas-
se a fare tutto da solo, si trove-
rebbe in questo caso una miriade di
problematiche correlate ad aspetti
tecnici, psicologici ed organizzativi,
di non sempre facile risoluzione, ma
allora dovendo scegliere una agenzia

immobiliare, I'una vale l’altra ? Sicu-
ramente no. L'agenzia immobiliare
normalmente si identifica con |'azio-
ne mediatoria di base, ma non basta,
deve andare oltre, deve cioé esprime-
re delle qualita specifiche ed uniche
che devono poter essere apprezzate
e valorizzate dall’'utente cliente; in
definitiva chi si rivolge ad un determi-
nato agente immobiliare deve poter
trovare del “ valore aggiunto” senza
il quale la sola attivita di mediazione
spesso e insufficiente a rispondere
alle sue aspettative che riguardano






